C)Hwattline

DIE EINKAUFSGEMEINSCHAFT

Dauerhaft
bessere Preise

mit der starksten
unabhdngigen
Einkaufsgemeinschaft
far Strom und Gas.



>2 Mrd. 7 Mrd. 29.000
Euro kWh Mitglieder

Energiekosten- Energiegemein- aus kleinen und
verwaltung schaftsvolumen mittleren Unternehmen

Clevere Deals zum idealen Zeitpunkt:

Ganz schén clever: Wir bindeln zum idealen Zeitpunkt den Strom- und Gasverbrauch unserer Mitglieder zu einer unschlagbaren
Menge. Dies ermoglicht exklusive GroBhandelspreise fur jeden Einzelnen.
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DIE EINKAUFSGEMEINSCHAFT

Dauerhaft. Bessere. Energiepreise.

Seit 1999 vertrauen uns mehr als 29.000 Mitglieder aus klei-
nen und mittleren Unternehmen. Heute betreuen wir mehrere
Zehntausend Objekte.

Unternehmer aus allen Branchen, soziale Einrichtungen sowie
Verbdnde nutzen das Know-how von wattline. Zu unseren Mit-
gliedern gehdren zum Beispiel das Deutsche Rote Kreuz, der
Paritatische Gesamtverband oder der Bundesverband mittel-
standische Wirtschaft (BYMW).

Vieles spricht fir wattline - aber am Ende zdhlt nur eins:
lhre Zufriedenheit als Mitglied.
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Unsere Kooperationen - Mehrwert fir alle Seiten
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Weitere energienahe Services
far Mitglieder unserer Einkaufsgemeinschaft

Die smarte Option: Unsere digitalen Stromzahler Gbermitteln
automatisch alle Informationen und sorgen damit fir einen
noch reibungsloseren Wechsel zum glnstigeren Energiever-
sorger.

Dadurch reduziert sich der Aufwand fur unsere Mitglieder
dauerhaft auf nulll Nie wieder Zahlerstand ablesen.

Und nie wieder Papierkram. Als unabhdngige Einkaufsgemein-
schaft und unabhdngiger Messstellenbetreiber sparen wir un-
seren Mitgliedern Zeit, Geld und Nerven. Vollkommen risikolos,
ein Leben lang - oder so lange sie mdchten.

Ergdnzend bieten wir die Moglichkeit, von weiteren energie-
nahen Services zu profitieren.

Unabhangiger, Entlastung bei Energieberatung fiir
digitaler Strom- & Nichtwohngebaude,
Messstellenbetrieb Energiesteuer Anlagen & Systeme

Wir sorgen fir weniger Aufwand
durch automatische Energieda-
tenerfassung fur einen reibungs-
loseren Energieversorgerwechsel.

Wir holen alles aus |lhren Ener-
giesteuern raus.

Wir entdecken Einsparpotenziale.
Denn wir wissen: Die gunstigste
Energie ist die, die Sie gar nicht
erst verbrauchen.




Wie erzielen wir bessere Energiepreise
far unsere Mitglieder?

Energiemenge

Verbrauchs-
verhalten

Zeitpunkt
des Einkaufs

Wir blindeln den Strom- und Gasver-
brauch unserer Mitglieder zu einer
unschlagbaren Menge.

Durch Branchenclusterung schaffen
wir von Energieversorgern bevorzugte,
optimierte Verbrauchsverhalten.

Wir beobachten standig die Ent-
wicklungen am Energiemarkt, um
Strom-und Gaspreistiefs fir unsere
Mitglieder auszunutzen.

Als Mitglied sparen Sie Zeit, Geld und Nerven!




Bessere Preise dank Wettbewerb

Situation ohne wattline:

Aktuelle

Lieferperiode Ndchste Lieferperiode

..............................................................................




Bessere Preise dank Wettbewerb

Der wattline-Effekt:

Aktuelle

Lieferperiode Ndchste Lieferperiode

v wattline Effekt




Bessere Preise dank Wettbewerb v/ Keine Kosten.

v/ Hoher Nutzen.
v/ Kein Risiko.

Aktuelle
Lieferperiode

Neuer
Energiepreis
des aktuellen
Anbieters
ohne wattline

Energiepreis
des aktuellen
Anbieters
mit wattline

Bisheriger
Energiepreis

Einkaufsgemeinschaft
wattline Bundelausschreibung

2. lhre
Gesamtersparnis

3. Berechnungsgrundlage fir
das einmalige Einsparhonorar

einmalig
37,5 % fur

wattline 62,5 o/°
fiir Sie

Nur 1x 37,5% von der erzielten
zusatzlichen Einsparung. Keine
weiteren Kosten an wattline.

Nie mehr!




Energieerzeuger Netzbetreiber

1 Versorger

Netzbetreiber = |hr Lieferant

\. S

Mit den Netzentgelten bezahlen Sie die
Energieinfrastruktur und verschaffen sich
100 % Versorgungssicherheit 365T/24Std.
Beiden Bérsenprodukten Strom und Erdgas
herrscht freier Wettbewerb. In diesen stellt
die Einkaufsgemeinschaft Ihren Anbieter.

Messstelle lhr Unternehmen

[ > 1.000 Anbieter ]

far die Rechnungsstellung

\. S

Energieborse Leipzig
Handel Strom & Erdgas

Transport und Lieferung durch gesetzlich
festgelegte regionale Netzbetreiber, ver-
gutet durch die Netzentgelte.

Ein Anbieterwechsel lasst die Lieferkette
unangetastet. hre Versorgung bleibt sicher
erhalten - genau wie bisher.




Unsere
Erfolgsstrategie

Wir erreichen in der Gemeinschaft bessere Preise und Konditionen, als jedes Mitglied einzeln fur sich.

= o
%) — ~ - @ —
Q>
Kostenfrei Vertrage & Idealen Gemeinsam Dauerhaft
beitreten Rechnungen Zeitpunkt geblindelt bessere Preise
analysieren wdahlen einkaufen far alle erzielen

lhre Mitgliedschaft:

Dauerhaft bessere Preise mit der stdrksten Einkaufsgemeinschaft fir Strom und Gas.

Kostenlos Hoher Nutzen Kein Risiko




Jetzt Zeit, Geld
& Nerven sparen.
Vollkommen risikolos,

ein Leben lang - oder
so lange Sie mochten.

£

-

=

'3

puEn
1L
TILE
RN E
eN i

ol )

|

3

wattline

DIE EINKAUFSGEMEINSCHAFT

Dauerhaft. Bessere. Energiepreise.

Unternehmenszentrale
Passauer StraBe 36
94161 Ruderting

Vertriebszentrale
KantstraBe 2
04275 Leipzig

T. +49 8509 84933-5710
info@wattline.de
www.wattline.de

DEUTSCHLAND! )
Kundenmeinungen

der letzten 12 Monate

Proven Expert

NACHHALTIGE
UNTERNEHMENS-
FUHRUNG




Eine Win-Win-Situation

Wovon lebt wattline?

Jeder Energieanbieter schlagt eine Marge auf den Arbeitspreis
drauf. In dieser Marge ist ein gewisser Anteil fir Marketing- und
Vertriebskosten enthalten. Mit diesem Budget machen die Ener-
gieanbieter Werbung (TV, Radio, Print, Sponsoring etc.), um neue
Kunden auf sich aufmerksam zu machen.

Mit wattline sparen sich die Energieanbieter einen Teil ihrer Mar-
keting- und Vertriebskosten. Denn machen die einen guten Preis,
schlieBt wattline dort fur seine Mitglieder ab. Der Energieanbie-
ter profitiert also direkt vom Kundenzuwachs. wattline bekommt
einen ganz kleinen Teil von deren Marketingbudget ab.

Und Sie als Mitglied der Einkaufsgemeinschaft profitieren von
dauerhaft besseren Preisen!

Arbeitspreis
Energieanbieter

Marketing- wattline
& Vertriebskosten Anteil



Wer bekommt welchen Anteil
lhres Geldes?

Jeder bekommt, was ihm zusteht - und Sie erhéhen lhren Gewinn.
Anteile Energiekosten (die exakte Angabe entnehmen Sie bitte |hrer
Energierechnung)

AN

Abgaben, Preis fur
Umlagen & [ Deizenionlis ] die erzeugte
Steuern Energie

holt sich der Staat bleiben in der Region geht zum Erzeuger
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Marketing-
& Vertriebs-
aufschlag

bleibt bei lhnen




Alle Kooperationspartner verpflichten sich zu:

fristgerechter Bearbeitung von
Blndelausschreibungen

Angeboten von zertifizierter
Okoenergie

nachvollziehbaren, tfransparenten
Vertragen

der Betreuung kleiner und auch
mittlerer Kunden bundesweit

Energieanbieter

einem direkten Ansprechpartner
mit hohem Servicelevel

keinerlei versteckten Kosten

korrekten, verstandlichen
Abrechnungen

zu guten Angeboten
im unteren Preisdrittel




Der wattline-BlUndeleffekt erzielt bessere Preise

Wir biindeln das individuelle Nutzungsverhalten unserer Mitglie-
der zu einem cleveren Gesamtpaket:

o Bevorzugt werden Ausschreibungspakete mit einem ausgewo-
genen Energieband, welche wir durch viele individuelle Nutzer-
Lastgdnge optimal zusammenstellen

Leistungsspitzen in kW
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o Leisstungsspitzen zu unterschiedlichen Tageszeiten werden
durch Blindelung ausgeglichen

o Belohnt wird dies mit besseren Preisen fir jeden Einzelnen

o Alle Mitglieder profitieren von dem individuellen Nutzerverhalten
der anderen Mitglieder
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Energieband

JWATTLINE BUNDELEFFEKT"
B Thermen

Gastronomie

B Metzger

B [ndustrie

Backer

P Zeit

00:00 03:00 06:00 09:00 12:00

15:00 18:00 21:00 24:00

Vereinfachte Darstellung ohne Kumulierung zur Veranschaulichung des Prinzips der Bindelung.




Strom- & Gaspreistiefs
clever ausnutzen

Automatisch zum idealen Zeitpunkt abzuschlieBen, reduziert ® |hr Kostenvorteil

Kostenrisiken und schafft dauerhaft Planungssicherheit Bei ansteigenden oder seitwdarts verlaufenden Marktpreisent-
wicklungen ist es sinnvoll, niedrige Energiepreise langfristig zu
sichern [Festpreisgarantie]. Marktausschldge nach unten bieten
unseren Mitgliedern kurzfristig Chancen, bestmoglich abzuschlie-
Ben. Dadurch gewinnen Sie Planungssicherheit.

ct/kWh

A

Preisausschlage = Verlauf Energiemarkt

Energiemarkt ® wattline Ausschreibungsergebnisse

Abschlusszeitpunkt Marktausschlége nach
Festpreis fir den n&chsten Lieferzeitraum unten bieten Chancen

| | | | | | ’ Jahr
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DIE EINKAUFSGEMEINSCHAFT

Dauerhaft. Bessere. Energiepreise.

wattline GmbH | DIE EINKAUFSGEMEINSCHAFT
Passauer StraBe 36 | 94161 Ruderting
T. +49 8509 84933-5000 | info@wattline.de | www.wattline.de
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